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Lampran 1: Ilustrasi Peristiwa Tutur di Pasar Banjaran
[image: ]
		Selasa, 28 	Mei 2024 pukul 09.00 WIB
[image: ]


Jumat, 31 Mei 2024 Pukul 11.00 WIB
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Minggu, 2 Juni 2024 Pukul 06.00 WIB
[image: ]
Selasa, 4Juni 2024 Pukul 08.00 WIB


[image: ]
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Kamis, 6 Jumi 2024 Pukul 07.00 WIB
[image: ]
Minggu, 9 Juni 2024 Pukul 08.00 WIB
[image: ]
Selasa, 11 Juni 2024 Pukul 11.00 WIB
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Jumat, 14 Juni 2024 Pukul 07.00 WIB
[image: ]
Minggu, 16 Juni 2024 Pukul 10.00 WIB
[image: ]
Rabu, 19 Juni 2024 Pukul 14.00 WIB
[image: ]


Kamis, 20 Juni 2024 Pukul 11.00 WIB
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Sabtu, 22 Juni 2024 Pukul 09.00 WIB
72
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MODUL AJAR BAHASA INDONESIA FASE E KELAS 10
“Kesantunan Bernegosiasi dalam Kehidupan Sehari-hari”
	Informasi Umum

	
Nama
Instansi
Kelas
Mata Pelajaran
Alokasi Waktu
	
: Ana Aan Setiyono, S. Pd.
: SMA Al-Irsyad Tegal
: 10
: Bahasa Indonesia
: 2x45 menit


	Tujuan Pembelajaran
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	Fase
Capaian Pembelajaran











Domain Cp
Tujuan




Pertanyaan Esensial

Pengetahuan/Keterampilan Esensial
Kata Kunci

Deskripsi Kegiatan

	: E
:Peserta didik mampu mengolah dan menyajikan gagasan,pikiran, pandangan, arahan atau pesan untuk tujuan pengajuan usul, perumusan masalah dan solusi dalam bentuk monolog, dialog, dan gelar wicara secara logis, runtut, kritis, dan kreatif. Peserta didik mampu mengkreasi ungkapan sesuai dengan norma kesopanan dalam berkomunikasi. Peserta didik berkontribusi lebih aktif dalam diskusi dengan mempersiapkan materi diskusi, melaksanakan tugas dan fungsi dalam diskusi. Peserta didik mampu mengungkapkan simpati, empati, peduli, perasaan, dan penghargaan secara kreatif dalam bentuk teks fiksi dan nonfiksi
: Berbicara
:10.3 Pelajar menerapkan norma kesopanan (sikap); menggunakan kata-kata/diksi  sesuai konteks budaya dan konteks bahasa lisan, serta menghargai penjelasan lawan bicara pada saat melakukan negosiasi untuk menyelesaikan masalah secara bersama-sama.
:Apa saja yang perlu diperhatikan dalam menerapkan kesantunan bernegosiasi dalam kehidupan sehari-hari?
:Memahami teks negosiasi dan memiliki kemampuan berbahasa dengan memperhatikan norma kesopanan.
:Menggunakan kata-kata/diksi sesuai konteks budaya dan konteks bahasa lisan
:Fokus pembelajaran adalah berbicara melalui kegiatan bernegosiasi dengan menerapkan norma kesopanan (sikap), dan menggunakan kata-kata/diksi sesuai konteks budaya dan konteks bahasa lisan, serta sesuai dengan
 format wicara (monolog atau paparan) dalam kehidupan sehari-hari.

	Profil Pancasila

	
· Berakhlak mulia yang ditunjukkan melalui kegiatan bernegosiasi menggunakan norma kesopanan.
· Bergotong royong yang ditunjukkan melalui dialog menyelesaikan masalah secara bersama-sama.
· Berpikir kritis yang ditunjukkan melalui kemampuan berpikir untuk bernegosiasi dengan baik.
· Berkebinekaan global yang ditunjukkan melalui kegiatan menghargai penjelasan lawan bicara.
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	Sarana dan Prasarana

	· Buku paket, pulpen, buku catatan, KBBI luring/daring, PUEBI luring/daring, meja, kursi, ruang kelas, internet, aplikasi mengajar, dan lingkungan sekitar.


	Sasaran Peserta Didik
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· Siswa regular

	Jumlah Peserta Didik

	
· Maksimal 36 peserta didik

	Ketersediaan Materi

	
· Pengayaan untuk peserta didik  berpencapaian tinggi.
· Penjelasan untuk peserta didik yang sulit memahami konsep.
	
Tidak
Tidak


	Model Pembelajaran

	
· Tatap muka
· PJJ daring
· PJJ luring
· Blended learning

	Jenis Asesmen

	
· Tertulis
· Performa


	
Kegiatan Pembelajaran Utama
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Pengaturan siswa
· Individu
· Berpasangan
· Berkelompok
Metode
· Ceramah
· Diskusi
· Presentasi
· Permainan
· Simulasi
· Kunjungan ke lapangan

	Materi Ajar, Alat dan Bahan, Perkiraan Biaya

	
Materi Ajar
· Buku paket peserta didik yang diwajibkan sekolah
· Buku penunjang yang memuat teks negosiasi
· PUEBI daring : https://puebi.readthedocs.io/en/latest/
· Video yang berisi negosiasi (Misalnya 
· Internet 
Alat dan Bahan
· Alat perekam suara dan video
· Laptop
· Kertas
· Pulpen
Perkiraan Biaya 
Fotokopi teks, yaitu perkiraan 36 peserta didik x @Rp200,00= Rp7.200,00

	Materi Pembelajaran

	
Mengevaluasi dan menyampaikan negosiasi
1


 Menganalisis struktur dan kaidah kebahasaan teks negosiasi
2



Mengonstruksi teks negosiasi
3




	





		

76
	Urutan Kegiatan  Pembelajaran


Persiapan Guru
[image: ]

· Menyiapkan materi pembelajaran dalam bentuk power point atau buku paket.
· Menyiapkan video tentang negosiasi.
· Menyiapkan teks negosiasi.
· Menyiapkan LKPD.
· Menyiapkan asesmen.
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Mengevaluasi dan menyampaikan teks negosiasi
[image: ]
90 menit

	
Menganalisis teks negosiasi

	  180 menit
Mengonstruksi teks negosiasi
90 menit
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Pertemuan Pertama 



Materi			:  Mengevaluasi dan Mengonstruksi Teks Negosiasi
Alokasi Waktu		: 2 x 45 menit

	

	Kegiatan Pendahuluan (10 menit)
· Guru mengucapkan salam pembuka, mengecek kehadiran peserta didik, berdoa untuk memulai pembelajaran.
· Guru menanyakan kabar kepada peserta didik.
· Guru mengajukan pertanyaan-pertanyaan yang mengaitkan pengetahuan sebelumnya dengan materi yang akan dipelajari. Misalnya, apakah kalian pernah melakukan negosiasi?
· Guru menjelaskan tujuan pembelajaran atau kompetensi dasar yang akan dicapai.
· Guru menyampaikan cakupan materi dan penjelasan uraian kegiatan pembelajaran.
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	Kegiatan Inti (Model Problem Based Learning) (70 menit)
· Peserta didik diberikan suatu masalah lewat adegan negosiasi. Misalnya, “Rencana Pembangunan Café di Samping Masjid.”
· Peserta didik mendiskusikan adegan negosiasi tersebut dan menilai permasalahan  pada adegan tersebut dengan mengisi Lembar Kerja Peserta Didik yang telah dibagikan guru (tatap muka) atau melalui email/google class room/aplikasi yang lainnya (PJJ).
· Apa isi dari cerita adegan tersebut?
· Siapa yang berperan dalam teks tersebut?
· Bagaimana cara menyampaikan pengajuan, penawaran, dan persetujuan pada adegan tersebut?
· Bagaiman cara menyampaikan pengajuan, penawaran, dan persetujuan dengan sopan?
· Peserta didik diberikan bimbingan oleh guru melalui kegiatan tanya jawab.
· Peserta didik mengumpulkan informasi melalui buku/internet/perpustakaan/bertanya kepada guru.
· Peserta didik menyajikan hasil karya pada Lembar Kerja Peserta Didik (LKPD).
· Peserta didik melakukan refleksi atau evaluasi terhadap penyelidikan mereka terhadap masalah yang ditemukan.




	Kegiatan Penutup (10 menit)
· Guru dan peserta didik membuat simpulan bersama-sama mengenai mengevaluasi dan menyampaikan teks negosiasi.
· Guru dan peserta didik melakukan refleksi mengenai pembelajaran hari ini.
· Guru mengingatkan topik pembelajaran berikutnya.
· Guru dan peserta didik mengakhiri pembelajaran dengan doa.


Refleksi Guru
· Apakah peserta didik antusias untuk bermain peran dengan baik?
· Apakah peserta didik menyimak adegan bermain peran dengan baik?
· Apakah peserta didik memahami materi dengan baik dengan metode bermain peran?
· Apakah peserta didik mengevaluasi dan menyampaikan teks negosiasi dengan baik?
· Bagaimana dengan peserta didik yang tidak memahami peran dengan baik?
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LEMBAR KERJA PESERTA DIDIK
Pertemuan pertama





Kegiatan  Mandiri


	
Sekolah		:
Nama		:
Kelas/Semester		:
Topik		:
	Tanggal			:


	



1. Bacalah teks negosiasi berikut.
Rencana Pembangunan Café di Samping Masjid
Bangunan masjid seluas 15m x 20m itu selalu tampak ramai dikunjungi para jamaah sholat. Namun pada suatu ketika, muncul kabar akan dibangunnya cafe di sebelah masjid. Para jamaah yang mencemaskan hal tersebut mulai menanyakannya kepada kepala RT. Alhasil benar, Jamaah tanpa segan-segan memprotesnya hingga di kemudian hari diadakan rapat terbuka yang dihadiri para kepala keluarga.
Pak RT           	: Asslamualaikum.
Warga		: Waalaikumsalam.
Pak RT	: Bapak-bapak perkenalkan di samping saya adalah Bapak Arifin, penanggng awab pembangunan cafe.
Pak Arifin	:Begini Bapak-Bapak datangnya saya kemari adalah ingin meluruskan masalah yang terjadi saat ini, memang benar saya akan membangun cafe di tanah tersebut. Tapi tak ada niat sama sekali saya menggangu kegiatan ibadah di masjid. Saya hanya ingin bermitra kerja saja
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Warga            	: Bagaimana mungkin? Bapak tidak bisa begitu! sudah jelas di samping tanah tersebut ada masjid. Mustahil jika nantinya tidak mengganggu kegitan ibadah kami.
Pak RT           : Sabar dulu. Kita dengarkan penjelasan bapak Arifin.
Warga            : Saya tidak setuju jika benar nantinya akan dibangun cafe di tanah tersebut.
Pak Arifin      : Bapak-Bapak begini, saya mengerti apa yang Bapak khawatirkan nanti, tapi di sini saya seorang penguasaha, saya tidak mungkin meninggalkan kesempatan ini begitu saja selain wilayahnya yang strategis.
Warga              : Bagaimana dengan ibadah kami?
Pak RT            : Saya juga sebenarnya kurang setuju akan dibangunnya cafe pada tanah
                          tersebut.
Pak Arifin       : Saya sudah memikirkan hal itu dengan sebaik mungkin. Nantinya saya akan membangun bangunan dengan kedap suara dan pada saat kegiatan ibadah berlangsung, saya akan menghentikan segala aktivitas yang ada. Dan juga jangan khawatir untuk tempat parkirnya, saya juga akan membangunnya tepat di sebelah kiri bangunan cafe yang dapat dimanfaatkan juga para jamaah yang akan beribadah di sana.
Pak RT            : Bagaimana Bapak-Bapak?
Warga           	: Jika benar begitu saya setuju, dengan harapan Bapak bisa memegang omongan Bapak. Dan juga kami tidak segan-segan mendemo Anda jika Bapak melanggar itu semua.
Pak Arifin       : Saya harap seperti itu.
Pak RT       : Saya rasa rapat kali ini berkahir sampai di sini. Terimakasih kerja samanya. Saya akhiri wasslamualaikum Wr.Wb.


(Sumber: Diunduh  melalui https://www.kompasiana.com/sauf/5ca9ace995760e5a362909a2/contoh-teks-negosiasi?page=all, 9 November 2020)
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Pertanyaan
1. Siapkah yang berperan pada adegan tersebut?
1. Hal apa yang dipermasalahkan pada negosiasi tersebut?
1. Bagaimana tahapan cerita pada dialog tersebut?
1. Kerjakan pada tabel di bawah ini








Tabel Mengevaluasi Teks Negosiasi


	Nomor
	Aspek
	Penjelasan

	a.
	Tokoh
	




	b.
	Isi teks
	



	c.
	Tahapan
	Kutipan
	Alasan
	Evaluasi

	
	1) Pengajuan



2) Penawaran



3) Kesepakatan
	












	
	

	Simpulan: 
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2. Bagaimana memberikan pengajuan, penawaran, dan persetujuan yang sopan?
	Tahapan
	Kutipan Teks
	Perbaikan Teks
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	Pengajuan











Penawaran



Kesepakatan




	Pembeli:“Selamat pagi, di sini ada jengkol,   bu?”
Penjual:“Oh iya, pagi bu. Itu ada bu, jengkolnya ada di bagian depan, ya.”
Pembeli:“Sekilonya berapa, bu?”
Penjual:“Rp80.000 bu.”
Pembeli:“Wah masih mahal banget yah.”
Penjual:“Iya, bu. Belum turun lagi.”
Pembeli:“Tapi ini jengkolnya tua-tua nggak, bu?”
Penjual: “Tua-tua kok. Bisa dipilih sendiri bu, silahkan saja.”
Pembeli: “Ini sudah bu. Bu, beneran ini nggak bisa kurang? Rp50.000 aja ya?”
Penjual: “Waduh, kemurahan ibu segitu mah. Rp70.000 paling pasnya.”
Pembeli: “Ya sudah, ini uangnya bu.”
Penjual: “Baik, terima kasih bu.”
(Sumber: Diunduh melalui https://pendidikanpedia.com/teks-negosiasi/contoh/).

	



























3. Strategi apa yang digunakan dalam proses tawar-menawar?
	



















4. Bagaimana hasil akhir dari proses negosiasi?
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Refleksi Peserta Didik





· Apakah pembelajaran hari ini menyenangkan?
· Kesulitan apa yang Anda temukan saat pembelajaran berlangsung?
· Apa manfaat yang Anda dapatkan dari pembelajaran hari ini?
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Kriteria Penilaian


Penilaian Mandiri



Nama		     	: 
Kelas /Semester          : 
Tanggal Penugasan   	:
	Nomor Soal
	Indikator
	Skor

	1a
	Menentukan tokoh dengan lengkap dan tepat.
	6 - 10

	
	Menentukan tokoh kurang tepat dan lengkap.
	1 - 5

	1b
	Menentukan isi teks negosiasi dengan tepat.
	6 – 10

	
	Menentukan isi teks negosiasi kurang tepat.
	1 - 5

	1c
	Menjelaskan tahap pengajuan, penawaran, dan persetujuan dengan memberikan kutipan disertai alasan dan evaluasi yang tepat.
	  16 – 20

	
	Menjelaskan tahap pengajuan, penawaran, dan persetujuan dengan memberikan kutipan dengan kurang disertai alasan dan evaluasi yang tepat.
	8 - 15

	1d
	Menarik simpulan dengan logis
	16 – 20

	
	Menarik simpulan dengan kurang logis
	8 - 15

	2
	Mampu memperbaiki bahasa teks negosiasi dengan tepat.
	16 - 20

	
	Mampu memperbaiki bahasa teks negosiasi dengan kurang tepat.
	8 - 15

	3
	Mampu menentukan strategi yang digunakan negosiator dengan tepat.
	6 - 10

	
	Mampu menentukan strategi yang digunakan negosiator dengan kurang  tepat.
	1 - 5

	4
	Mampu menentukan hasil akhir dari proses negosiasi dengan memberikan alasan yang logis.
	6 - 10

	
	Mampu menentukan hasil akhir dari proses negosiasi dengan memberikan alasan yang kurang logis.
	1- 5


Rubrik Penilaian Penugasan Indivindu: Mengevaluasi dan Menyampaikan Teks Negosiasi
Nilai = Skor Perolehan x 100 = ………………..
                    100
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Nama		     	: 
Kelas /Semester          : 
Tanggal Penugasan   	:Penilaian Diskusi


	No
	Nama
	Aspek penilaian
	Total nilai

	
	
	Kelancaran
	Kelengkapan Informasi
	Kebenaran Isi
	

	1
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	



Pedoman Penskoran
	Aspek Penilaian
	Kriteria
	Rentang Skor
	Skor Maksimal

	Kelancaran
	Sangat lancar menyampaikan isi teks
	85-100
	100

	
	Cukup lancar menyampaikan isi teks
	70-84
	

	
	Kurang lancar menyampaikan isi teks
	55-69
	

	
	Tidak lancar menyampaikan isi teks
	54-40
	

	Kelengkapan  informasi
	Isi teks yang disampaikan sangat lengkap
	85-100
	100

	
	Isi teks yang disampaikan sedikit kurang lengkap
	70-84
	

	
	Hanya separuh isi teks yang disampaikan
	55-69
	

	
	Isi teks yang disampaikan hanya sedikit
	54-40
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	Kebenaran isi
	Isi teks yang disampaikan benar semua
	85-100
	100

	
	Isi teks yang disampaikan hampir benar semua
	70-84
	

	
	Isi teks yang disampaikan separuh yang benar
	55-69
	

	
	Isi teks yang disampaikan sebagian besar salah
	54-40
	

	Total
	
	
	



Penilaian Proyek


Rubrik Penilaian Proyek Teks Negosiasi
	Nomor
	Aspek yang Dinilai
	Skor
	Bobot

	1.
	Tahap Perencanaan
·  Membuat rancangan proyek.
· Membuat jadwal pelaksanaan kegiatan negosiasi di lapangan.
	(8)
1 - 4
1 - 4
	20%

	2.
	Tahap Pelaksanaan
· Melaksanakan proses negosiasi di lapangan.
· Membuat transkrip dialog negosiasi.
	12
1 - 6 
 
1 – 6
	55%

	3.
	Tahap Pelaporan Hasil (Presentasi)
· Menampilkan video negosiasi atau dokumen proses negosiasi di lapangan.
· Menjelaskan struktur, ciri kebahasaan, dan strategi digunakan 
· Menampilkan laporan dengan menarik.
· Berpartisipasi aktif dalam diskusi.
	10
1 - 3


1 – 3
1 - 2

1 - 2
	25%
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	Total Skor
	30
	


Nilai  Proyek = Jumlah Skor Perolehan x 100
                          Jumlah Skor Maksimal




Pedoman Penskoran
	Nomor
	Indikator
	Keterangan

	1.
	Kemampuan merancang proyek
	4=Merancang sangat sesuai dengan indikator yang telah ditentukan.
3=Merancang sesuai dengan indikator yang telah ditentukan.
2=Merancang kurang sesuai dengan indikator yang telah ditentukan.
1=Merancang tidak sesuai dengan indikator yang telah ditentukan.

	2.
	Kemampuan membuat jadwal kegiatan
	4= Menyusun jadwal dengan logis.
3=Menyusun jadwal kurang logis.

	3.
	Melaksanakan proses negosiasi di lapangan

	6= Sangat aktif dalam proses negosiasi dengan memperhatikan aspek kesopanan
5=Aktif dalam proses negosiasi dengan memperhatikan aspek kesopanan.
4=Kurang aktif dalam proses negosiasi dengan memperhatikan aspek kesopanan.

	4.
	Membuat transkrip dialog negosiasi
	6=Menuliskan transkrip sangat sesuai dengan hasil rekaman.
5=Menuliskan transkrip sesuai dengan hasil rekaman.
4=Menuliskan transkrip kurang sesuai dengan hasil rekaman.

	5.
	Menampilkan video negosiasi atau dokumen proses negosiasi di lapangan.
	3=Dokumen negosiasi lengkap.
2=Dokumen negosiasi kurang lengkap.
1=Dokumen negosiasi tidak lengkap.
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	6.
	Menjelaskan struktur, ciri kebahasaan, dan strategi digunakan. 
	3=Menjelaskan struktur, ciri kebahasaan, dan strategi digunakan dengan logis.
2=Menjelaskan struktur, ciri kebahasaan, dan strategi digunakan dengan kurang logis.
1=Menjelaskan struktur, ciri kebahasaan, dan strategi digunakan dengan tidak logis.

	7.
	Menyajikan laporan dengan menarik.
	2= Menyajikan laporan dengan sangat menarik.
1=Menyajikan laporan dengan kurang menarik.


	8.
	Berpartisipasi aktif dalam diskusi.
	2=Berpartisipasi aktif dalam diskusi.
1=Kurang berpartisipasi aktif dalam diskusi.
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Materi Ajar Teks Negosiasi



Definisi Teks Negosiasi
Teks negosiasi merupakan sebuah teks yang berisi tawar-menawar antara dua pihak atau lebih untuk mencapai kesepakatan. Teks negosiasi juga bisa diartikan sebagai teks berupa interaksi sosial yang berfungsi untuk mendapatkan kesepakatan bersama di antara pihak yang memiliki tujuan atau kepentingan. 
Tawar-menawar dalam negosiasi tidak hanya berkaitan dengan harga jual beli, tetapi juga berkaitan dengan rencana, keinginan, kerja sama, program kerja, sengketa, dan sebagainya.  Negosiasi tidak hanya dalam bentuk lisan atau dialog, tetapi juga dalam bentuk tertulis, yaitu biasanya ditemukan pada surat.

Ciri-Ciri Teks Negosiasi
· Adanya partisipan yang memiliki kepentingan masing-masing.
· Adanya perbedaan kepentingan dari kedua pihak. 
· Adanya pengajuan dan penawaran. 
· Adanya kesepakatan sebagai hasil negosiasi.

Tahapan dalam Negosiasi
· Pengajuan
Pengajuan merupakan tahap awal dalam negosiasi. Salah satu pihak mengajukan usulan dalam proses negosiasi, misalnya menawarkan harga dalam proses jual beli. Kemudian, pihak yang lain mengajukan tanggapan terkait usulan yang diutarakan oleh pihak pengajuan.
· Penawaran


Penawaran merupakan inti dalam negosiasi. Dikatakan demikian karena dalam penawaran, pihak-pihak yang terlibat melakukan negosiasi untuk mencapai kesepakatan bersama.
91

· Persetujuan
Persetujuan biasanya terjadi ketika pihak yang mengajukan pengajuan menyepakati tentang sesuatu yang disepakati.
Struktur Teks Negosiasi
· Orientasi
Orientasi merupakan bagian pembuka pada proses negosiasi, seperti mengucapkan salam, menyapa, berkenalan, dan berjabat tangan.
· Pengajuan
Pengajuan merupakan proses mengajukan atau mengemukakan pendapat berupa permintaan, usul, atau maksud kepada pihak lawan. Pengajuan juga dapat berupa membuka topik permasalahan yang akan dibahas.
· Penawaran
Penawaran merupakan proses negosiasi dalam sebuah transaksi. Bagian ini merupakan inti dari proses negosiasi. Pada transaksi jual beli, penawaran dapat berupa menawarkan sesuatu dengan harga tertentu yang diikuti dengan permintaan mengurangi harga oleh pembeli atau permintaan melebihkan harga oleh pembeli atau permintaan melebihi harga oleh penjual.
· Persetujuan
Persetujuan merupakan pernyataan yang berisi kesepakatan antara kedua pihak. Bagian persetujuan tidak selalu berupa kesepakatan, tetapi dapat juga berupa ketidaksetujuan, ketidaksepakatan, dan penolakan karena tidak semua proses negosiasi menghasilkan kesepakatan.

Kaidah Kebahasaan Teks Negosiasi
1. Menggunakan Bahasa yang Santun


Santun adalah perilaku dan budi bahasa yang halus. Bahasa yang santun ditandai dengan penggunaan kata-kata dan perilaku yang sopan, menghargai, dan menghormati orang lain. Perhatikan contoh berikut!
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	Nasabah              : Selamat pagi.
Manajer bank     : (Dengan suara datar) Pagi. Ada apa, Pak?
	
Kurang sopan

	Nasabah             : Selamat pagi, Pak.
Manajer bank: (Dengan suara lembut dan sedikit  membungkuk) Selamat pagi. Ada yang bisa saya bantu, Pak?
	
Sopan



2. Menggunakan Ungkapan yang Bersifat Persuasif
Persuasif adalah bujukan atau ajakan. Bahasa persuasif berarti bahasa yang bersifat membujuk atau meyakinkan orang lain.
Contoh:
Anak : Ayah tenang saja, semuanya sudah aku pikirkan. Ayah doakan saja biar  aku mudah meraih cita-cita.
Ayah : Ya, sudahlah kalau itu mau kamu, tapi nanti malam kamu pikirkan lagi, ya.

3. Menggunakan Pasangan Tuturan
Pasangan tuturan sesungguhnya adalah tindakan saling memberi pesan dan merespons antara partisipan dalam kegiatan negosiasi.
· Mengucapkan salam – membalas salam
· Memerintah – mematuhi/menolak perintah
· Meminta – menerima/menolak permintaan
· Mengajukan – menerima/menolak pengajuan
· Mengusulkan – menerima/menolak usulan
· Menawarkan –menerima/menolak tawaran
· Bertanya – menjawab/tidak menjawab
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Strategi dalam Bernegosiasi
· Strategi umum
· Membuat agenda, yaitu memberikan waktu atau kesempatan kepada mitra bicara untuk mempertimbangkan tawar-menawar yang diberikannya.
· Memberikan jaminan-jaminan, yaitu memberikan kemudahan, fasilitas, dan sejenisnya kepada mitra bicara agar ia mau menerima tawaran-tawarannya.
· Mengancam, yaitu menyampaikan hal-hal yang sekiranya akan dirasakan merugikan pihak mitra.
· Memanipulasi, yaitu menyampaikan informasi-informasi yang bisa menekan atau timbulnya belas kasihan pada mitra bicara.
· Melibatkan pihak lain, yaitu meminta pihak lain guna menekan, membujuk, atau memengaruhi mitra bicara.
· Strategi khusus (Disesuaikan dengan Situasi dan Kondisi Mitra Bicara)
· Mitra Tertutup
· Tunjukkan sikap antusias dan penuh perhatian.
· Perkenalkan identitas diri dan tujuan pembicaraan secara terbuka.
· Carilah titik-tik persamaan yang bisa menyatukan rasa antara kita dan mitra.
· Pembicaraan yang Menyimpang
· Jangan terbawa oleh kondisi respons mitra tutur yang menyimpang.
· Tetapkan tujuan awal negosiasi.
· Menciptakan Suasana Nyaman
· Jangan membuat mitra tutur tidak nyaman.
· Ciptakan suasana yang menyenangkan.


· Sampaikanlah ajakan atau tawaran dengan ramah dan penuh simpati
94

· Waktu Terbatas
· Jika waktu negosiasi sangat terbatas, perlu ada waktu tambahan untuk melakukan tindak lanjut ataupun tercapainya ketuntasan bernegosiasi. 
· Ajukan permintaan akan kesediaan mitra tutur untuk melanjutkan kegiatan tersebut di waktu lain.
· Buatlah perjanjian untuk tempat dan waktu bernegosiasi berikutnya.
Tegal, Juli 2021
[image: WhatsApp Image 2021-12-05 at 05]Mengetahui,
Guru Mata Pelajaran



Ana Aan 
Setiyono, S. 


Pd.
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